
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

いつもお世話になります。「せまい日本、そんなに急いでどこへ行く」は、高度成長期である１９７３年に作られた交

通安全標語です。それから約 40 年後の日本を東北新幹線『はやぶさ』は時速 300 キロで駆け抜けます。その技術

の躍進はとどまる所を知りません。意外と広い日本。もう少しだけ急ぎ足で進みましょうか。 

今月の商売のヒント：【「円」より「縁」を大事にする】 
 

利益が利益を生んでいく商売は理想です。ただしそれは、それなりの前振りがあってのこと。要するに「種まき」と

いうプロセスです。あなたの持っている情報や人脈が顧客の役に立つなら喜んで差し出しましょう。お金にならな

くても、多少の手間がかかっても、顧客にあなたを利用してもらうのです。 

とある場所で事務用品販売会社を営むＡさん。その肩書きは自称「つなぎ屋」だそ 

うです。人付き合いの良いＡさんは、いろいろな宴席に顔を出すうちに知り合いが 

どんどん増えていったそうです。普通なら広がった人脈を自分の商売にいかす知恵 

を巡らせます。Ａさんも最初はそうだったようです。しかし思うようにいきません。 

ある日、知り合いから「鉄道模型に詳しい人を知らないか」と持ちかけられました。 

宴会で知り合った仲間の中に鉄道マニアがいたことを思い出したＡさんは、２人を 

引き合わせるために一席設けます。そんなことが何度か続くと、自然に「あの人とあの人を引き合わせたら双方に

メリットがありそうだ」と考えるようになり、さりげなく人をつなぐようになったそうです。するとＡさんの人脈が勝

手に動き出し、あちこちで「Ａさんのおかげ」というつながりが生まれました。 

「つなぎ屋」はとても感謝されます。良い出会いが商売のチャンスを運んでくるこ 

とを、そして本当に良い出会いはそうそうないことを、誰もが体験的に知っている 

からです。つないだ同士が「いい人を紹介してくれてありがとう」となれば、Ａさ 

んと彼らの結びつきも強くなります。そして彼らは後々、必ずＡさんに何らかの利 

益をもたらしてくれたそうです。人に助けてもらったら「自分も相手の役に立ちた 

い」と思うのは、いたってまっとうな感覚でしょう。 

Ａさん曰く、「商売目線で人を見ていたときは、目が“￥„円‟”マークだった。けれども今は“縁”マーク」だそうで

す。人は人を呼び寄せます。人から始まる商売はお金から始まるそれよりも息が長く、秘められた可能性も大きい

もの。「縁」から生まれた「円」がさらなる「円」を生む。まさに理想的な商売ですね。 

【今月の教えてキーワード：可処分所得„かしょぶんしょとく‟】 

労働の対価として得た給与やボーナスなどの個人所得から、社会保険料や税金などの支払い義務のある経費を

差し引いた手取りの所得のこと。個人の購買力を測る一つの目安とされる。ここから消費支出„住居光熱費、食費、

レジャー費、教育費など‟を差し引いたものが「貯蓄」となる。言い換えれば、消費支出と貯蓄の合計が可処分所得

である。このうち消費支出額が占める比率を消費性向、貯蓄額が占める比率を貯蓄性向という。 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

したら 15～20分程度待つだけで美味しい水出し緑茶の出来上がりです。500ml と２Ｌ、どちら

のボトルでも急須としてはもちろん直接飲むことも可能です。ボトルもチャッティーも洗えば

繰り返し使えるので経済的。急須を使わない若い人たちにもペットボトルから気軽に緑茶を

飲んでもらおうという「世代を狙った」発想が生んだヒット商品です。 

チャッティーは、ペットボトル専用の茶こしです。茶葉と水を入れた

ペットボトルにチャッティーを取り付け、数回シェイク 
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職員紹介 第 3回   西川 由紀子  

 

はじめまして。 

長かった冬も終わり、段々と暖かくなってきて、桜が咲くのが 

待ちどおしい季節になってきました。 

この度、職員紹介ということで、簡単に自己紹介させていただきます。 

わたくしは今年の４月に入社したばかりの新人です。新入社員とは言っても、若々しいフレッシュな新人 

ではないかも？・・・しれませんが、気持ちはいつも初心を忘れず新鮮なままでいたいと思っています。 
 
趣味といえるほどではありませんが、旅行をしたり、美味しいものを食べ歩くのが好きです。いままで 

行ったところで一番楽しかったのはベトナムでした。 

ベトナムの人たちはとても親切で日本企業の工場が多くあるためか、日本語が話せる方がほとんど 

で、言葉には不自由しませんでした。また、食べ物も美味しく、なにより物価が安いので買物がたくさん 

できます。かわいい雑貨もたくさんあってついつい買い過ぎてしまい、荷物が多くて帰りの空港のカート 

を一人では押せないくらいの重さになったことを思い出します。機会があれば是非一度訪れてみては 

いかがでしょうか？私もいつかまた行けたらいいな、と思っています。 
 
 皆様にはこれから徐々に電話対応や、来所された際にお会いできる機会が増えていく事と思います 

が、先輩方のように明るく笑顔で対応できるようにがんばっていきたいと思っております。最初は失敗 

も多くご迷惑をおかけすることも多々あると思いますが、失敗をプラスにかえて日々成長していける 

ようにかんばりますので、どうぞよろしくお願い致します。 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

～ お知 らせ ～ 

毎月の顧問料を当事務所のシステム„三菱 UFJ ニコス‟

により口座引落をさせていただいているお客様へ。 

4 月まで通帳の印字が「チュウオウソウコ」と表示され、

大変わかりずらくなっておりました。 

5 月より「ゼ‟チュウオウ」と改めることとなりましたの

で、ご了承くださいますよう、宜しくお願いいたします。 


