
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

いつもお世話になります。最近、10 万円を

超す高級家電の売上が好調だそうです。

消費の中心になっているのは「家男（イエ

メン）」と呼ばれる家で過ごす時間を大事

にする男性たちだとか。昨今の出来事で家

族の大切さを改めて痛感した男性たちの

意識は、「仕事一番」から「家庭優先」へと

移っているのかもしれません。 

【躍進の理由は「人が集まる場所」ではなく・・・】 
 
女性専用のフィットネスクラブ『カーブス』が躍進しています。プールもシャワーもない小さ

な店舗の多くは住宅街の中にあり会員は 50～60 代の主婦が圧倒的に多いのが特徴。マ

シンを使った 30 分のプログラムに予約なしで気軽に参加でき、減量や健康に効果がある

と人気です。人が集まる場所ではなく人が住む場所に店舗を設け、それまで運動とは無

縁だった女性層を対象にニッチな市場を作り出したことが、わずか設立６年で 1,000 店舗

を達成した成功の秘訣でしょう。 

【消
費
税
を
納
め
る
基
準
が
改
正
に
！
】 

 

個
人
の
場
合
は
前
々
年
の
課
税
売
上
高
が
１
千
万
円
以
下
、
法
人

の
場
合
は
前
々
事
業
年
度
の
課
税
売
上
高
が
１
千
万
円
以
下
（
資

本
金
の
額
ま
た
は
出
資
の
金
額
が
１
千
万
円
以
上
の
新
設
法
人
を

除
く
）の
事
業
者
に
つ
い
て
は
、消
費
税
を
納
め
る
義
務
が
免
除
さ

れ
て
い
ま
す
。 

こ
の
消
費
税
の
事
業
者
免
税
点
制
度
が
平
成
二
十
三
年
度
に
改
正

さ
れ
ま
し
た
。
今
回
の
改
正
で
免
税
事
業
者
の
う
ち
次
に
掲
げ
る

事
業
者
に
つ
い
て
は
、
事
業
者
免
税
点
制
度
が
適
用
さ
れ
な
い
こ

と
に
な
り
ま
し
た
。 

個
人
事
業
者
で
は
、
そ
の
年
の
前
年
の
一
月
一
日
か
ら
六
月
三
十

日
ま
で
の
間
の
課
税
売
上
高
が
１
千
万
円
を
超
え
る
場
合
。
法
人

は
、
そ
の
事
業
年
度
の
前
事
業
年
度
開
始
の
日
か
ら
６
ヶ
月
間
（
一

部
を
除
く
）の
課
税
売
上
高
が
１
千
万
円
を
超
え
る
場
合
。
な
お
、

事
業
者
は
課
税
売
上
高
に
代
え
て
給
与
支
払
い
等
の
金
額
を
用
い

る
こ
と
も
で
き
ま
す
。 

施
行
は
個
人
事
業
者
が
平
成
二
十
五
年
か
ら
、
法
人
は
平
成
二
十

五
年
一
月
一
日
以
後
開
始
す
る
事
業
年
度
か
ら
と
な
り
ま
す
。 

個
人
事
業
者
を
例
に
具
体
的
に
見
て
み
ま
す
と
、
改
正
前
は
課
税

売
上
高
に
つ
い
て
平
成
二
十
三
年
が
１
千
万
円
以
下
で
あ
れ
ば
、

平
成
二
十
四
年
が
１
千
万
円
を
超
え
た
場
合
で
も
平
成
二
十
五
年

に
お
い
て
は
免
税
事
業
者
で
し
た
。 

し
か
し
改
正
後
は
、平
成
二
十
三
年
の 

課
税
売
上
高
が
１
千
万
円
以
下
で
も
、 

平
成
二
十
四
年
の
一
月
一
日
か
ら
六
月 

三
十
日
ま
で
の
間
の
課
税
売
上
高
が
１
千 

万
円
を
超
え
て
い
る
と
平
成
二
十
五
年 

か
ら
は
課
税
事
業
者
と
な
り
ま
す
。 
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【社長にしかできない仕事】 

 

ひと昔前なら「理想の社長」として、松下幸之助や本田宗一郎といった日本を牽引してきたビジネスパーソン

の名前があがったでしょうが、今どきはカリスマ性のある芸能人、偉業を成し遂げたスポーツ選手、一世を風

靡した「時の人」、歴史上の有名人物などが上位に名を連ねます。 

２００５年に東京商工会議所が新入社員に聞いた「理想の社長」アンケートでも、１位の堀江貴文（ホリエモン）以

下、星野仙一、北野武、イチロー、坂本龍馬と、まさに時の人、一流のスポーツ選手、有名芸能人、歴史上の人物

が見事に並びました。この手のアンケートで注目すべきは、「誰」が選ばれたかより、なぜその人を選んだかの

「理由」でしょう。 

堀江貴文／新しいことへの挑戦や行動力がある。先見性・創造力がある。 

星野仙一／強力なリーダーシップや統率力がある。人を引きつける魅力がある。  

北野武／ユニークな発想・独創性がある。才能とリーダーシップがある。  

イチロー／努力家で向上心を持っている。有言実行。信念を持っている。  

坂本龍馬／行動力やリーダーシップを持つ。先見性・独創性を持っている。 

理由に共通するキーワードは、「挑戦」「行動力」「先見性」「リーダーシップ」「独創性」「想像力」。つまり、強力

なリーダーシップを発揮しながら常に先を読んで行動するチャレンジ精神を持った人を「理想の社長」と考え

ている人が多いということです。 

「社長の仕事とは？」の問いには、「判断と決定」「理念を語る」「戦略の立案」など様々な意見があるでしょう

が、「社長にしかできないこと」こそ社長の仕事です。なでしこジャパンの澤穂希選手は「苦しかったら私の背

中を見なさい」と後輩に檄を飛ばして、どんなに苦しい場面でも自ら先頭で戦っています。その澤選手は、自

分が考える「理想のサッカー選手像」の背中を見ながら走ってきたのでしょう。社長には、社長にしかできない

仕事をする責任があります。今こそ、自分なりの「理想の社長像」を追いかけて行く背中を社員に見せていこ

うではありませんか。 

 

        
 

はじめまして。長谷川 恵（はせがわ めぐみ）と申します。      

すっかり布団の中が気持ちいい季節になり、はく息が白い朝が    

多くなりました。 

これをしていると、気持ちが落ち着くと思うようなお気に入りが皆さんあると思います。 私は読書です。 

小さい頃から大好きで、本を手に取るとついつい夢中になり、暗くなるまで読み母に怒られていました。 

中でも読んで感動したのが「どんなにきみがすきだかあててごらん」という絵本。 

いっぱいの大好きを生き生きと語る、かわいいウサギたちのお話です。 

最初に読んだのは小さいころですが、大人になった今でも、読むといつも、ほんわかとあたたかい気持ち

と少しのクスッとした笑い、元気をもらいます。 

丌慣れなことも多く、失敗を繰り返しながら学びの毎日です。 

先輩方のように、お客様に安心して仕事を任せていただけるようになりたいです。 

そのためにも明るく前をむいて、頑張っていきたいと思っています。 

よろしくお願いいたします。 

 

第 5回 職員紹介   長谷川 恵  

 


